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L’approche LeaderZone

Lorsqu’ils cherchent a influencer un public, la plupart des
professionnels se concentrent sur le contenu et les messages. Bien
gue cela soit crucial, le véritable pouvoir d’influence réside dans le
« comment » et le « pourquoi ». Votre présence, les émotions que
vous évoquez, les histoires que vous racontez et le but de votre
message sont les clés pour proposer des présentations percutantes
qui résonnent réellement et stimulent I'action.

Objectifs de I'atelier

e Concevoir sa présentation pour garantir I'adhésion de I'audience

e Utiliser diverses techniques de persuasion pour influencer
efficacement son publique cible

Atelier 1

Construire sa présentation

e Présente-toi, rends-toi inoubliable!

e Les 4 piliers: crédibilité, connexions, émotions et simplicité

e Tes défis, fais-en I'inventaire

e Ton message-clé, le coeur de ta présentation

e Les 3C pour préparer le contenu : compiler, connecter et choisir
e 11 modeles pour t'inspirer sur la fagon de structurer ton contenu
e Création de visuels porteurs et percutants

Atelier 2

Techniques et astuces de présentation

e 3 approches pour influencer : logique, émotions et pouvoir
e Les qualités et les comportements gagnants du formateur
e Gérer ton stress

e L’art de raconter des histoires

e Conseils de communication

e Poser des questions pour engager I'audience

e Conseils pour attirer I'attention et susciter I'intérét

e Gérer les participations difficiles

e Exercice : présenter une cause en 60 secondes

Atelier 3

Pratique

e Entraine-toi et regois de la rétroaction constructive de tes pairs
et de ton formateur
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The LeaderZone Approach

When aiming to influence an audience, most professionals zero in
on content and messaging. While this is crucial, the true power of
influence lies in the “how” and the “why.” Your presence, the
purpose behind your message, the stories you tell, and the
emotions you evoke are the keys to delivering impactful
presentations that truly resonate and drive action.

Workshop goals

e Craft your presentation to secure your audience's buy-in.

e Employ diverse persuasive techniques to effectively engage
your target audience.

Workshop 1.

Building the presentation

e Present yourself, let us remember you

e The 4 pillars: credibility, connections, emotions, and simplicity
e Your challenges, make an inventory

e Your key message, build around it

e The 3Cs for content preparation: compile, connect and choose
e 11 models to inspire you on how to structure your content

e Building supporting and impactful visuals

Workshop 2.

Presentation techniques and tips

e 3 approaches to influence: logic, emotions and power
e The presenter’s qualities and winning behaviors

e Managing your stress

e The art of storytelling

e Communication tips

e Asking questions to engage your audience

e Tips to create attention and gain interest of an audience
e Manage difficult participation

e Exercise: present a cause in 60 seconds

Workshop 3.

Practice

e Practice and receive constructive feedback from your peers and
your coach
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